L’offre et la demande
L’offre et la demande, c’est ce qui fixent les prix des commodities. Quand on a um manque 
ou une penurie d’une commodite, on devient tres prudent en comment utitiliser ce produit 
qui est a petite offer. Et logiquement, quand on a une penurie d’un bien, automatiquement le 
prix de ce bien va s’elever. Parceque la demande du produit est plus superieur de l’offre du 
produit. Quand on a un peu de quelquechose, une unite additionelle de cette chose, va nous 
donner une satisfaction additionelle, et plus d’utilite marginale comme les economistes la 
decrit.
    La loie de diminuer l’utilite marginale:

Le plus d’unites on a d’un produit , de moins d’utilite marginale on aura de ce produit. La 
courbe qui represente l’utilite marginal est descendante. Et cela explique pourquoi on est 
disposes et prets a payer plus quand il sagit d’un produit a petite offre.et ca explique aussi, 
pourquoi on paye moins pour un produit qui est d’une offre abondante. 
Les consomatteurs et les producteurs, reagissent aux prix eleves. Quand le prix d’une 
commodite s’eleve, la demande de cette commodite diminue. La courbe qui represente la 
demande, est descendante, alors que la courbe qui represente l’offre est ascendante..

L’intersection de ces deux courbe qui represente l’offre et la demande, est ce qu’on appelle 
l’equilibrium. Est c’est le prix auquel les consomatteurs sont dispose a payer, et au meme 
temp, c’est le prix auquel les producteurs sont dispose a produire leurs biens et services.

Et tout ca explique la loi de l’offre et la demande. La publicite joue un tres grand role, 
consernant pour les vendeurs, car c’est un moyer a communiquer au public, et c’un um 
moyen pour leur apprendre d’un nouveau produit qui est disponible dans le marche. 

Joe Nakash, president de jordache entreprise, avait dis: “ par le moyen de publicite, on avait 
creer une grande demande pour nos produits.”  Faire publier un produit coute tres cher, 
mais les entrepreneurs en general risque une tres grande somme d’argent, quand ils decident 
d’investir a publier leurs produits et services.

Il y a beaucoup de determinant qui influence l’offre et la demande: par exemple,  le 
changement de gout du consomateur, le prix des produits complementaires, ou les produits 
similaire de substitution, le salaire des consomateurs, la technologie..etc.

En conclusion, pour chaque offre, il y a une demande. Le prix de chaque produit est 
determine par plusieurs facteurs mentionnes ci dessus.
